


Hur sticker du ut i ett
hav av bataffarer?

Att batmarknaden mar battre an nagonsin
har du som som bathandlare forstas
full koll pa.

Fjolarets uppatgaende trend fortsatte in i
ar 2021 och saval priser som efterfragan
har vidare vind i seglen. Nagot som galler
bade nya och begagnade batar.’

Enligt Transportstyrelsens rapport
”Batlivsundersokningen 2020” var 12%
intresserade av att kdpa fritidsbat.

Av de som redan ar batagare, var 23%
Integrerat med

intresserade av att kdpa en ny bat.2 vart systerbolag

Hur nar du ut pa den valmaende
marknaden? Och hur sakerstaller du att

nya kunder blir aterkommande kunder?

1 2
Okning av bat- Antal batidgare som var intres-
forsaljningar under 2020. serade av att kopa bat 2020.

Kalla 1: Svenska Dagbladet, "Jakten pa egen bat har startat”, februari 2021.

Kalla 2: Transportstyrelsen, ”Balivsundersékningen”, 2020.




Din digitala narvaro
skapar fortroende

Internet innebar lattillganglig information,
vilket inverkar pa kopresan.

Kopresan borjar oftast pa natets vanligaste
marknadsplatser. Men det ar till din hemsida
som kunden vander sig for information.

Och det ar dar som fértroende byggs upp.

Genom att informera om batar och
ovriga tjanster, som tillbehor och service, ger
du kunden en god grund infor sitt kop.

Samtidigt okar trygga finansieringsforslag
och transparens chanserna att kunden
valjer dig som leverantor.

Resultatet av en bra hemsida ar att du blir en
palitlig del i kundens kdpresa, samt starker
dina chanser till att vara det sjalvklara valet
nar intresset for ny bat vacks.

Det har kravs for att na dina kunder online

1. En fortroendegivande och anvandarvanlig hemsida
Bilder/filmer pa dina batar
3. Korrekt information om historik, utrustning,
garantier och villkor
4. Trygga finansieringsforslag
. Information om 0Ovriga tjanster, ex. service eller tillbehor
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Undrar du hur du far dina
fritidsfordon att synas pa natet?

Jag berattar garna mer!

Robert Wedin, Empori Systems AB

Maila mig: robertwedin@empori.se
Sla mig en signal: 031 - 382 17 19
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